Conseil en organisation,
maitrise de la qualité,

réalisation de dossiers de prix
voire de dossiers AMM...
Les sociétés de consulting
interviennent sur des secteurs
de plus en plus variés. Portées

par la demande
des entreprises,
pharmaceutiques
notamment,

elles accroissent
leurs effectifs.

Des postes sont a pourvoir.

’environnement dans lequel

évolue l'industrie pharmaceu-

tique est de plus en plus contrai-

gnant et en perpétuelle mou-

vance. Se réorganiser, rationali-
ser sont devenus les maitres mots des
laboratoires qui ressentent un vrai
besoin d’étre conseillés et font donc de
plus en plus souvent appel a des pres-
tataires spécialisés.

De I'amélioration des coiits au réglemen-
taire. Les sociétés de conseil qui inter-
viennent aupres de l'industriec pharma-
ceutique ont leurs propres domaines
d’excellence. « Nous avons développé une
expertise afin d'aider les entreprises a
concilier maitrise de la qualité et de la
compliance tout en réduisant les cotiis et
les délais et en améliorant la flexibilité »,
explique Eric Prouhet, P-DG et fondateur
d’'OxoConsulting, spécialisée dans le
conseil en performance et en organisa-
tion. « Les métiers de la pharmacie exigent
aujourd’hui une constante adaptation
des ressources de l'entreprise. Pour que
celle-ci puisse atteindre le haut niveau de
performance recherché, il lui faut faire
évoluer les technigues et les méthodes mais
aussi optimiser la composante humaine
en développant les ressources internes »,
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poursuit Bernard Elissondo, membre de
'équipe dirigeante d’Aktehom. Faciliter
I'évolution de'organisation, préparer les
sites aux inspections réglementaires,
maitriser les projets industriels, telles sont
les missions de cette toute jeune soci€té.
5m Partner, autre société dont I'activité
cible les industries de santé mais aussi
leurs fournisseurs, s'est elle spécialisée
dans l'audit, la formation, la qualifica-
tion-validation, le conseil et la commu-
nication. Sa particularité : un position-
nement comme partenaire de l'officine
en assurance qualité.

Autre cabinet de conseil, INB-Dévelop-
pement a choisi d’accompagner ses
clients sur le terrain des stratégies d'ac-
cés au marché pharmaceutique et des
affaires technico-réglementaires.

« Nous intervenons aupres des labora-
toires, des réseaux de santé, des organi-
sations professionnelles et des établisse-
ments de santé. Laide que nous appor-
tons vise a optimiser la réponse de cha-
cun des acteurs face aux évolutions et
aux innovations », commente Jacques
Biot, P-DG et fondateur. Ax¢ initiale-
ment sur I'organisation des entreprises
au niveau scientifique, JNBD a étendu
son savoir-faire aux dossiers de trans-
parence et de prix, mais aussi sur les
conséquences de la mise en place dela
T2A (tarification a 'activité). « Nous
gérons aussi de nombreux aspects régle-
mentaires », signale Marie-Christine
Belleville, responsable de la « business
unit » consacrée aux affaires réglemen-
taires et pharmaceutiques. Un terrain
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